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Isabell Kunert von MEININGER Hotels wird Fachvorstand
Distribution der HSMA Deutschland e.V.

Die Onlinevertriebsexpertin will im Rahmen des Ehrenamts ihre
Leidenschaft fur Distribution mit einem klaren Fokus auf
praxisnahe Losungen fur die Hotellerie verbinden.

Der Branchenverband setzt mit seinen unterschiedlichen Fachbereichen auf
einen aktiven Wissenstransfer innerhalb der Hotellerie. Als neuer
Fachvorstand Distribution hat sich die Senior Inventory & Distribution
Managerin der MEININGER Hotels vorgenommen, die HSMA Deutschland
e.V. zu starken und Mitgliedern bei den Herausforderungen der digitalen
Transformation innerhalb der Hotellerie Hilfestellung zu geben. Isabell Kunert
ist bereits Mitglied des Expertenkreises gewesen. Sie Ubernimmt nun eine
Funktion von Wilhelm K. Weber, der zuvor die beiden Expertenkreise
Revenue Management und Distribution verantwortete. Der Chief Strategy and
Digital Officer der Grand Metropolitan Hotels bleibt jedoch weiterhin
Fachvorstand des Expertenkreises Revenue Management.

Die Vision von Isabell Kunert: Wissen teilen, Netzwerke ausbauen sowie
ebenfalls einen Beitrag dazu zu leisten, die Branche fit fiir die Zukunft
machen.

,lch freue mich sehr, die HSMA in der Funktion als Fachvorstand Distribution
unterstitzen zu durfen®, erklart Isabell Kunert. ,Viele Themen in der Welt der
Online-Kanale sind fur fast jeden in der Hotellerie relevant. Unsere Aufgabe ist
es nun, diese Themen verstandlich aufzubereiten und an unsere Mitglieder
weiterzugeben. Als leidenschaftlicher Distributions-Nerd mit einem groRRartigen

Expertenkreis Ubernehme ich diese Verantwortung sehr gerne.”
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Ihre Berufung unterstreicht auch den Anspruch der HSMA Deutschland e.V.,
regelmafig innovative und praxisnahe Losungen fiir die Branche
bereitzustellen.

Uwe Krohn, Vorstandsmitglied der HSMA Deutschland e.V., erganzt: ,Als
Fachverband, der sich im Schwerpunkt mit den Themen Vertrieb und
Marketing innerhalb der Hotellerie auseinandersetzt, bilden unsere
Fachbereiche ein wichtiges Fundament im Rahmen unserer Tatigkeit fur die
Mitglieder. Daher spielen unsere Expertenkreise eine besondere Rolle. Wir
danken somit Isabell Kunert und Wilhelm K. Weber flr ihr Engagement und

freuen uns weiterhin auf eine gute Zusammenarbeit.*

Der Einstieg von Isabell Kunert in die Branche begann 2011 bei MEININGER
Hotels, wo sie ihre Ausbildung als Kauffrau fiir Tourismus und Freizeit
erfolgreich absolvierte. Es folgte ein duales Studium an der Hochschule fur
Wirtschaft und Recht Berlin in Zusammenarbeit mit MEININGER Hotels. Hier
wurde der Grundstein fir ihre Karriere gelegt. Nach Stationen in der
Gruppenreservierung und im Revenue Management spezialisierte sich Isabell
Kunert auf das Thema Distribution. Seit rund sieben Jahren gestaltet sie heute
Strategien sowie Prozesse in ihrem aktuellen Unternehmen maf3geblich mit

und tragt seit 2024 zusatzlich die Verantwortung fir Commercial Data.

Mit Hilfe der aktiven Expertenkreise flir die Fachbereiche Online Marketing &
E-Commerce, Marketing & Communication, Distribution, Revenue
Management, MICE, Sales, Technology, HR & Employer Branding und
Sustainability sorgt der Verband mit seinen Mitgliedern fiir eine aktive

Unterstutzung im Hotelalltag.

Foto: Isabell Kunert. Bildquelle: Isabell Kunert. Frei zum Druck. Abdruck der

Presseinformation honorarfrei.
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Uber HSMA Deutschland e.V.:

Die HSMA (Hospitality Sales & Marketing Association) Deutschland e.V.
ist der Fachverband fiir die Fach- und Fiihrungskrafte aus Sales und
Marketing in Hotellerie & Tourismus.

Ziel des Verbandes ist es die beruflichen Interessen der liber 1.600
Mitglieder zu fordern. Es ist die Aufgabe der HSMA einen engen Kontakt
zwischen den Mitgliedern herzustellen, um durch Informations- und
Erfahrungsaustausch die Kenntnisse und Fahigkeiten in den Bereichen
Distribution, E-Commerce, Revenue Management, Verkauf, Employer
Branding und Marketing zu pflegen und zu verbessern.

Neben einer Vielzahl von fortbildenden Veranstaltungen in Form von
Fachkongressen, Roadshows und Barcamps zu aktuellen
Branchenthemen, schitzen die Mitglieder der HSMA vor allem das
hochkaratige Netzwerk und den direkten Kontakt untereinander, der in
der Hospitality-Branche unabdingbar ist. www.hsma.de

Kontakt Unternehmen:

HSMA Deutschland e.V.
c/o Design Offices

Anna Heuer
Koppenstrasse 93

10234 Berlin

Telefon +49 176 47812663
info@hsma.de
www.hsma.de

Kontakt Medien:

Wolf.Communications

by Wolf-Thomas Karl
Schulhausstrasse 3

8306 Brittisellen/ZH
Telefon: +41 (0)76 4985993
mail@wolfthomaskarl.com
www.wolfthomaskarl.com



